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Objetivo

Relatdrio de Novos Negdcios

O Relatorio de Desenvolvimento de Novos Negodcios tem o objetivo
de demonstrar as oportunidades de novos negdcios que estao sendo
fomentadas por meio de atividades da equipe técnica da OCB/MT
para os mais diversos ramos cooperativistas de Mato Grosso.

O levantamento dos novos negdcios ocorre por meio de demandas
das cooperativas e oportunidades que o Sistema OCB/MT identifica
através do mapeamento do “Radar de Oportunidades”, sendo estas
oportunidades desenvolvidas/fomentadas posteriormente pelo
departamento de novos negdcios da OCB/MT .

O negocios identificados sao categorizados em uma base de dados e
fomentados por meio de entregas, como relatorios, projetos e rodadas
regionais para as cooperativas do Estado.

A periodicidade do relatério é trimestral e tera divulgacao sempre na
primeira sexta-feira do més.

Nota: Este material foi elaborado pelo Sistema OCB/MT, as informacdes contidas neste arquivo sdo estritamente
confidenciais. Qualquer uso nao autorizado, divulgacdo, reproducdo ou disseminagao, no todo ou em parte, em qualquer

midia ou por qualquer meio sem o consentimento por escrito da OCB/MT é estritamente proibida.
Fonte: Sistema OCB/MT
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Principais caracteristicas:

Definicao dos novos negdcios:

Segmentar os novos negocios conforme objetivo,
ramo/segmento, instituicGes demandantes,
resultados esperados, dentre outros indicadores;

Categorias de negocios:

Avaliar as oportunidades nas categorias de
investimentos, mercados e novos produtos/servicos.

Categorias de entregas:

Fornecer subsidio para embasar decisdes das
cooperativas por meio de estudos, projetos,
apresentacdes executivas, entre outros;
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Metodologia

Como chegar ao Relatorio de Novos Negdcios?

1 Indice de Confianc¢a das Cooperativas

em Mato Grosso (IC.COOP/MT):

O IC.COOP/MT é um indicador que se
propde a mensurar as percepc¢oes das
cooperativas registradas a OCB/MT, no
tocante a economia nacional e local, bem
como ao ambiente de negdcios que estao
inseridas. Ainda, o indicador aborda as
expectativas de eventos futuros que
possam afetar ou reverter em
oportunidades as cooperativas. Esse € um
dos materiais elaborados pela equipe
técnica da OCB/MT que serve de percepcao
econOmica para os demais relatérios.
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Radar de Oportunidades:

Este trabalho tem como propoésito
mapear as oportunidades de
investimentos por meio de demandas
dos representantes dos Ramos ou
analise da equipe técnica através de
tendéncias de mercado. Além disso, o
|IC.COOP é uma importante ferramenta
de monitoramento de perspectivas de
investimento das cooperativas, em que
acaba por auxiliar a elaboracao do
radar de oportunidades.

Nota: Este material foi elaborado pelo Sistema OCB/MT, as informagdes contidas neste arquivo sdo estritamente
confidenciais. Qualquer uso ndo autorizado, divulgacao, reproducao ou disseminagao, no todo ou em parte, em qualquer
midia ou por qualquer meio sem o consentimento por escrito da OCB/MT é estritamente proibida.

Fonte: Sistema OCB/MT
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Relatdrio de Novos Negocios:

ApOs as percepcoes indicadas pelo
IC.COOP e mapeamento de
oportunidades por meio do “Radar de
Oportunidades”, o Relatorio de Novos
Negodcios tem como pretensao oferecer
subsidios técnicos para a tomada de
decisao das cooperativas por meio de
estudos, projetos, apresentacdes
executivas, rodadas regionais, entre
outros.
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Aspectos Metodologicos

Fluxo do trabalho

A partir das oportunidades mapeadas pelo Radar de
Oportunidades, a equipe técnica da OCB/MT avalia se é viavel
Fluxograma do Relatério de Novos Negdcios desenvolver o novo negdcio no cooperativismo em Mato Grosso.
Em seguida é realizada a definicao do novo negdcio com base nas
seguintes categorias: objetivo, ramo/segmento, instituicao

2 3 4 demandante, resultados esperados, categoria de negdcio,
potenciais parceiros, publico-alvo, status atual e proximos passos.
Oportunidade Definicéo dg Categorizacdo Entrega
mapeada novo negocio No terceiro passo, a oportunidade é categorizada de acordo com a

classificacdo de negdcio criada pela OCB/MT, sendo trés
categorias: investimentos, mercados e novos produtos/servicos.

Por fim, a ultima etapa consiste em realizar uma entrega as
cooperativas do ramo em que o “novo negocio” esta contemplado,
podendo ser desde estudos técnicos até rodadas regionais para
promover parcerias.

Nota: Este material foi elaborado pelo Sistema OCB/MT, as informagdes contidas neste arquivo sdo estritamente
confidenciais. Qualquer uso ndo autorizado, divulgacdo, reproducdo ou disseminacdo, no todo ou em parte, em qualquer
midia ou por qualquer meio sem o consentimento por escrito da OCB/MT é estritamente proibida.

Fonte: Sistema OCB/MT
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Elaboracao

Onofre Cezario de S. Filho
Presidente do Sistema OCB/MT
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Taina Heinzmann Samyla Sousa Elizabeth Tozi Ricardo Pereira
Gerente Geral Consultora de Desenvolvimento Analista de Relacionamento Analista de Mercados
de Novos Negdcios Cooperativista

Frederico Azevedo
Superintendente da OCB/MT
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Equipe
Técnica

Taina Heinzmann

Joice Rondon

Clarissa Rosa Fazinga

Alessandra Silva
Barbara Amorim
Camila Knorst
Débora Guimaraes
Elissandra Franco
Elizabeth Tozi
Jennifer Alencar
Marcus Vinicyus de Souza
Pamela Gouvela
Rafael Monge
Ricardo Pereira
Rosana Vargas
Samyla Sousa
Simone Bergmann

Valéria Grecco

Gerente Geral

Coordenadora Administrativa e Financeira

Coordenadora de Marketing e Comunicacao

Recepcionista

Secretaria Executiva

Contadora

Analista de Gestdao de Pessoas

Analista de Financeiro

Analista de Relacionamento Cooperativista
Analista de Desenvolvimento

Assistente Administrativo (TI)

Assistente Administrativo (Cadastro)
Analista Administrativo (Compras)

Analista de Mercados

Analista de Comunicacao

Consultora de Desenvolvimento de Novos Negdcios
Analista de Marketing e Comunicagao

Assessora Juridica
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